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Historia klienta

Historia VASCO Group rozpoczyna sie 40 lat temu. W 1975r.
przedsiebiorca z Limburgii Jos Vaessen zatozyt spotke Vasco,

rozpoczynajgc produkcje konwektordow. Projektujac i
wprowadzajgc na rynek konwektor wolnostojgcy Primula,
VASCO ptynnie wkroczyto w obszar grzejnikdéw dekoracyjnych.
Lata pracy inzynieréw VASCO przyniosty takze rewolucyjne
rozwigzania w nowej generacji central wentylacyjnych z
odzyskiem ciepta. Obecnie rekuperacja, a doktadniej system
rekuperacji Vasco Silent Ventilation stanowi unikatowg oferte,
do niedawna niedostepng na polskim rynku. Ponadto w
pierwszym kwartale 2020r., Vasco wprowadzito 6-letnia
gwarancje dla klientéw wybierajgcych caty system rekuperaciji
Vasco Silent Ventilation.

Jest to unikatowa oferta na polskim rynku. W cenie znajduje sie

projekt techniczny, montaz instalacji oraz program corocznych

przegladow.

C E L E B I Z N E S OW E Wzrost odwiedzin polskiej zaktadki poswieconej
tematyce rekuperaciji oraz pozostatych istotnych
wskaznikéw (w tym tych prezentujgcych, jak ksztattuje
sie sprzedaz przez Internet).
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I BN EEEEEEEEEEEEEEEENI .

EEEEEEEEEEEEEEEEEEEENNI rekuperator Ooraz rekuperaCJa.
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Kazdy element wptywajacy na sprzedaz powinien
byé spdéjny z pozostatymi, w efekcie catosé
powinna dziata¢ jak system naczyn potaczonych.

Potencjalny Klient Vasco musi by¢ odpowiednio
poprowadzony — od momentu wpisania w wyszukiwarke
hasta do momentu dokonania zakupu. Dlatego tak istotne
byto, aby przygotowac i wykorzystac narzedzia, ktére nie

tylko sprawig, ze wsréd wielu ofert rekuperatoréw uzytkownik

odnajdzie oferte Vasco, ale takze wykona odpowiednie
dziatanie po wejsciu na strone.
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— o tyle zwiekszyta sie pozycja zaktadki w oddziatéw zagranicznych firmy, ktére zespotow zaangazowanych w projekt

wyszukiwarce na hasto rekuperacija wyprzedziliSmy z wynikami

Audyt Sciezki sprzedazy i lejka sprzedazowego.

Wé réd naszyc h dZia*a ﬁ Stworzenie kompleksowej strategii content marketingu oraz link
ZnaIaZ*y Siez buildingu.

Przeprowadzenie kampanii Google Ads skierowanej do sprofilowanej
grupy odbiorcéw systemow rekuperacii.

Optymalizacja zaktadki prezentujacej oferte rekuperacji (tekstéw oraz
grafik).

Weryfikacja ,call to action” widocznych na stronie.

Wykorzystanie narzedzia Marketing Conversion.

Efekty dziatan

Sprzedaz przez internet to wazna cze$¢ dziatan naszego
klienta, dlatego potozyliSmy mocny nacisk na dziatania
marketingu online. Zaprojektowana przez nas strategia byta na
biezgco optymalizowana, dzigki czemu osiggneliSmy
zamierzony efekt w czasie krétszym, niz pierwotnie
zaplanowano. Kazde z wykorzystanych przez nas narzedzi
przyczynito sie do uzyskania satysfakcjonujgcego wyniku.

Wykorzystane produkty
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o Pozycjonowanie stron www - Google Ads i pochodne - Audyt marketingowy - analiza

il kompleksowe SEQO dla stron oraz prowadzimy skuteczne kampanie sposobu komunikacji i wydatkéw na
sklepéw marketing
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